
Chi sono le nostre controparti (clienti diretti,
distributori, agenti)
Non c’è mai una seconda occasione per fare
una buona prima impressione! 
Studiamo i nostri clienti per avere un
approccio personalizzato
Poche fiere e pochi viaggi: telefono, email e
social (Linkedin in primis)
L’approccio su Linkedin/Sales Navigator
Tracciare l'attività: Excel o CRM?
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T I  V E N D O  M A  N O N  T I  V E D O  ( D A L
V I V O ) :  C O M E  R E N D E R E  E F F I C A C E  I L
P R I M O  C O N T A T T O  C O M M E R C I A L E  A

D I S T A N Z A .
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfQgCjtXkwCixPbuMKaNt5m7yriWrThyR-m10r1TDXbWkFQYw/viewform

