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ALLE AZIENDE E PROFESSIONISTI INTERESSAT!

LORO SEDI

Export
TﬁERINING EXPERIENCE e

GLI ACQUISTI INTERNAZIONALI: FARE PROCUREMENT IN UN CONTESTO GLOBALE
(Padova, martedi 8 marzo 2016)

Padova Promeyx, in collaborazione con le Associazioni di Categoria ed i Consorzi Export della nostra Provincia,

invita aziende, professionisti e privati alla training experience “Gli acquisti internazionali: fare procurement in un contesto
globale”.
L'attivita dell’area Acquisti € da sempre elemento critico e sensibile per il successo di un’azienda e per la sua profittabilita,
poiché il costo di acquisto rappresenta in media il 50% del fatturato di un’azienda. Con la globalizzazione, la
delocalizzazione e I'abbattimento delle barriere commerciali, il panel di fornitori ha cominciato ad estendersi
progressivamente oltre il territorio nazionale. Questo ha rappresentato un’enorme opportunita per i processi di acquisto
grazie alla liberalizzazione dei mercati, agli accordi internazionali per la riduzione dei dazi, all’abbattimento delle barriere
doganali e alla nascita di convenzioni e leggi apposite per regolare le transazioni commerciali tra aziende degli Stati
aderenti. Oggi acquistare significa operare in un mercato globale: se questo da una parte puo assicurare maggiori risparmi
e liberta di acquisto, dall’altra parte puo comportare rischi di forti perdite se non viene gestito conoscendone le regole e
la complessita.

| temi che arricchiscono la tua esperienza

I nuovi scenari di mercato di sourcing La Gestione del rischio della fonte di

approvvigionamento
e | mercati emergenti e le diverse opportunita di

riduzione del costo di acquisto e Tipologie e parametri di rischio (Paese;Economico-
e Le problematiche organizzative, tecniche, finanziario;Legale/contrattuale;Produttivo e
legali, contrattuali Logistico)
Il marketing d’acquisto internazionale La valutazione del Rischio
e Vantaggi e svantaggi dell’acquisto all’estero e Paese: politico, legislazione, sociali, economici,
e laricerca di potenziali fornitori stranieri: il quali sono e come conoscerli
piano di marketing degli acquisti e Mercato: situazione, trends, salute generale delle
e |l global sourcing: valutazione, selezione e aziende (reperimento statistiche di settore)
qualificazione dei fornitori
e |’approvvigionamento diretto o tramite La negoziazione con fornitori esteri

intermediario
e Come condurre una negoziazione internazionale e

interculturale
e Tecniche di negoziazione a distanza

EXPERIENCE: IL NOSTRO NETWORK AL TUO SERVIZIO

Testimonianza internazionale in tema di acquisti internazionali




L’esperto

Francesco Cali

Ingegnere, Managing Director di VALEO IN ,societa di consulenza e formazione nelle Operations, € stato Direttore Generale
e partner di una societa internazionale di Consulenza e Formazione. Esperto in Purchasing, Supply Chain Management e
Manufacturing. In particolare, si & occupato di progetti formativi, di riorganizzazione, di stesura di Piani Strategici e di
interventi di miglioramento delle Performance per primarie aziende. Chairman di numerosi Convegni, alterna I'attivita di
consulenza all’attivita di docenza in aula.

Dove e quando

Il corso si terra martedi 8 marzo c/o il Centro Conferenze alla Stanga (p.zza Zanellato 21/A — Zona Stanga Padova) dalle
9.00 alle 17.00

Programma della giornata

ore 8.45 registrazione partecipanti

ore 9.00 inizio export training experience

ore 12.30 networking lunch

ore 14.00 seconda parte della export training experience
ore 17.00 termine giornata formativa

Quota di adesione
L’adesione comprende:
- organizzazione generale della giornata;
- assistenza di Padova Promex per l'intera giornata
- docenza con un esperto in materia
- materiale didattico
- networking lunch
- documenti in formato elettronico al termine del corso
- attestato di partecipazione.

€ 205,00 + IVA 22% (€ 250,10 iva inclusa), nel caso di un solo partecipante.
€369,00 + IVA 22% (€ 450,18 iva inclusa), nel caso di due partecipanti della stessa azienda.
€492,00 + IVA 22% (€ 600,24 iva inclusa), nel caso di tre partecipanti della stessa azienda.

Pagamento a mezzo bonifico bancario intestato a:
PADOVA PROMEX

AZIENDA SPECIALE DELLA CCIAA DI PADOVA

Piazza Insurrezione, 1/A 35137, Padova

P.IVA e C.F. 04034850281
CASSA DI RISPARMIO DEL VENETO

Agenzia di Corso Garibaldi 22/26 Ag n. 1400

IBAN: IT 61 A 0622512183100000008970
Causale di Pagamento da indicare nel bonifico:

Titolo del corso/seminario, ragione o denominazione sociale, nome e cognome del/i partecipante/i

La ricevuta di pagamento dovra essere inviata a seguito dell’adesione on line almeno tre giorni antecedenti alla data del
seminario via e-mail a: segreteria@pd-promex.it

ISCRIZIONE ON LINE, CLICCA QUI

Ti aspettiamo!
Alessia Rigato
Tel 049 8208329

segreteria@pd-promex.it
www.pd-promex.it



http://www.pd.camcom.it/concessione-sale/stanga/come-arrivare.html
https://docs.google.com/a/pd-promex.it/forms/d/1L_Lyp_vzVwAPLLlRgW3G2xJjiWhslGFG00dVN-PZyvE/viewform
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